Vente et prospection LE CAMPUS

by immo2

Utiliser la visite virtuelle pour doper
efficacement son activité de vente ou
|ocati0n 1H30 LOI ALUR

¢ Comprendre a quoi sert la visite virtuelle 01 Introducti
et comment l'utiliser pour son activité ntroguction
e Utiliser un schéma pour identifier ses

prises de vues et savoir utiliser le matériel
02 Visite virtuelle : Pourquoi et comment

nécessaire aux prises de vues "
l'utiliser ?

¢ |dentifier les différents outils de montage

et savoir les utiliser
¢ Comprendre et savoir reproduire toutes

les étapes de montage 03 Logiciels & montage
o Adapter sa stratégie de diffusion en

fonction de son métier (Transaction /

Gestion locative) 04 exercice

05 conclusion

Quizz fin de formation et recueil de la
06

Moyens techniques satisfaction a chaud

Formations 100 % en ligne en accés illimité
24 h/24 et 7 j/7 via la plateforme e-learning.

Moyen pédagogiques
Quiz de fin de formation pour valider des

acquisitions des connaissances (Score minimum :
70 %).

Public concerné

Agent immobilier, agent commercial
indépendant, dirigeant d’agence immobiliere

Pré-requis

Avoir un ordinateur et une connexion internet Olivier Melgrani

Expert en photographies immobiliéres et en vidéo
Date de diffusion immobilieres.
19/08/2022 olivier@le-photographe-immobilier.fr

E\ Programme accessible aux personnes
C en situation de handicap

Indicateurs de SATISFACTION NOMBRE DE PERSONNES AYANT
CLIENT NOTE CETTE FORMATION

4,4/5 @ 922 O

performance



mailto:vlecamus@moobz.fr

