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SATISFACTION
CLIENT

4,4/5

01 Introduction

02 Mobiliser ses ressources et s'adapter à
un nouvel environnement

03 Connaître sa destination et avoir les
bons outils

04 La particularité du biais du survivant

05 Quizz fin de formation et recueil de la
satisfaction à chaud

Piloter votre navire immobilier face à la
tempête 

Mindset et management

1H00 LOI ALUR

Objectifs de formation

Réaliser un état des lieux des ressources
de son entreprise
Évaluer l'importance de la crise et l'impact
sur son business
Savoir optimiser ses dépenses et donc sa
trésorerie
Faire une analyse de son marché pour
comprendre les futures tendances
Développer de nouveaux projets en
adéquation avec le nouveau contexte
économique
Réorganiser son entreprise pour faire face
aux changements

Programme de formation en ligne

Moyens techniques
Formations 100 % en ligne en accès illimité 
24 h/24 et 7 j/7 via la plateforme e-learning.

Moyen pédagogiques
Quiz de fin de formation pour valider des
acquisitions des connaissances (Score minimum :
70 %).

Public concerné
Agent immobilier, agent commercial
indépendant, dirigeant d’agence immobilière

Pré-requis
Avoir un ordinateur et une connexion internet

Date de diffusion
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Programme accessible aux personnes
en situation de handicap
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