Vente et prospection

Mieux vendre et valoriser une propriété
grace a la photographie immobiliére

e Savoir quel matériel utiliser pour vos
prises de vue immobilieres

¢ Organiser vos reportages photo et mettre
en place une routine de prise de vue

o Utiliser différentes techniques de
photographie comme le choix de I'angle
de vue, la mise a niveau ou le contréle de
I'exposition

o Régler votre appareil photo pour couvrir
vos besoins en photographie immobiliére

¢ Faire un certain nombre de retouches
simples pour améliorer le rendu de vos
photos

Moyens techniques

Formations 100 % en ligne en accés illimité
24 h/24 et 7 j/7 via la plateforme e-learning.

Moyen pédagogiques
Quiz de fin de formation pour valider des

acquisitions des connaissances (Score minimum :
70 %).

Public concerné

Agent immobilier, agent commercial
indépendant, dirigeant d’agence immobiliere

Pré-requis
Avoir un ordinateur et une connexion internet
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Présentation et introduction de la
formation

La photographie immobiliere : se
différencier, valoriser pour séduire et
convaincre

L'équipement adéquat pour des photos
professionnelles

Préparation et routine de prise de vue

Les erreurs fréquentes que vous devez
éviter

Réglages spécifiques et cas particuliers

Haute résolution et basiques de la
retouche photo immobiliere

Validation de votre formation

Derniers conseils

Quizz fin de formation et recueil de la
satisfaction a chaud

Olivier Melgrani
Expert en photographies immobilieres et en vidéo

immobilieres.

olivier@le-photographe-immobilier.fr
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