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Construire une entreprise immobilière
unique et devenir leader sur son marché
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Objectifs de formation

Comprendre les enjeux liés à la mise en
place d’une stratégie de domination par
les coûts
Définir un plan d'action concret pour
mettre en place une stratégie de
domination par les coûts
Comprendre les enjeux liés à la mise en
place d’une stratégie de différenciation et
définir un plan d’action concret
Comprendre les enjeux liés à la mise en
place d’une stratégie de spécialisation et
définir un plan d’action concret

Programme de formation en ligne

Moyens techniques
Formations 100 % en ligne en accès illimité 
24 h/24 et 7 j/7 via la plateforme e-learning.

Moyen pédagogiques
Quiz de fin de formation pour valider des
acquisitions des connaissances (Score minimum :
70 %).

Public concerné
Agent immobilier, agent commercial
indépendant, dirigeant d’agence immobilière

Pré-requis
Avoir un ordinateur et une connexion internet
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Programme accessible aux personnes
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